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Was kostet das E-Auto?

Dr. Silke Bagschik, Head of Marketing und Vertrieb, Baureihe e-Mobility




Unsere Kunden stellen sich zunehmend auf die E-Mobilitit ein - —

und erwarten den ID.3.

— Status Quo

— Breites Interesse an der ID.

I Familie und am e-up!
X o _ Uber 35.000 Prebooking-
* Flotten-Manager Kunden in Europa
Privatkunden ‘ . — Dynamik wird verstarkt durch
Dienstwagenfahrer monetare Anreize (Pramien)

und Regulierung in Stadten

ID.3/1D.4: Das Fahrzeug wird in Europa noch nicht zum Verkauf angeboten @
e-up!: Stromverbrauch kombiniert: 12,9 - 12,7 kWh/100 km (NEFZ) und CO,-Emission kombiniert: O g/km Effizienzklasse: A+



Bei der E-Mobilitat miissen Kunden auf die Gesamtkosten schauen. —

— Gesamtkostenrechnung

Elemente der Gesamtkosten:

Yy =TCO — Anschaffungspreis
Laufende Laufende ~ Restwert
Kosten Kosten — Laufende Kosten

(Versicherung, Instandhaltung,
Ladestrom, Kfz-Steuer)

Leasing
rate

Leasing
rate

TCO = Total Cost of Ownership

Beispiel ID.3

ID.3: Das Fahrzeug wird in Europa noch nicht zum Verkauf angeboten @



ID. Familie: Hohere Reichweiten, deutlich niedrigere Preise =

— ID. Familie

Kommunikation
Mitte 2020

Attraktive Preise durch:

36.900 €

— Dedizierte Elektro-Plattform
MEB

< 30.000 € — Hohe Skale.neffekten dank
konzernweiter Nutzung

m — Fortschritte bei Batteriepreisen

e-Golf Pure Pro Pro$S
2018

< 35.000 €

ID.3: Das Fahrzeug wird in Europa noch nicht zum Verkauf angeboten @



Der Umweltbonus fur Kauf und Leasing wurde deutlich erhoht und
bis 2025 verlangert.

65.000 € netto/
77.700 € brutto

Fiir ,,Basismodelle” bis

6.570 €
20 5475 €

brutto  4.380 € 475

380

| Zahlung durch
Hersteller

netto

Umweltbonus alt Umweltbonus neu
Rickwirkend ab 04.11.2019 (Vertragsabschluss)

MwSt OEM [l Anteil OEM [l Anteil Staat




Der ID.3 liegt — nach Abzug der Umweltpramie - auf bzw. unter
dem Niveau vergleichbarer Verbrenner.

Vergleich <30.000€
Einstiegsmodelle:
ID.3 Pure vs. Golf Life

(Einstiegsaggregate)

28.105 €

26.460 €

<23.430 €
Listenpreis Listenpreis nach Golf Life 1,5 TSIACT  Golf Life 2,01 TDI
OPF 96 kW (130 PS) SCR 85 kW (115 PS)
ID.3 Pure Abzug Umweltbonus

6-Gang | Otto* 6-Gang | Diesel**

/"

ID.3: Das Fahrzeug wird in Europa noch nicht zum Verkauf angeboten
Golf Life 1,51 TSI 96 kW/130 PS: Kraftstoffverbrauch kombiniert: 4,7 1/100km und CO,-Emission kombiniert: 108 g/km
Golf Life 2,01 TDI 85 kW/115 PS: Kraftstoffverbrauch kombiniert: 3,5 1/100km und CO,-Emission kombiniert: 91 g/km



Die neuen E-Autos werden in Zukunft gute Restwerte erzielen. —

— Restwerte

ID. Familie als sichere Anlage:

— Steigende Nachfrage nach
gebrauchten BEVs

— Vorteile bei laufenden Kosten

— Keine Technologie-Sprunge in

den kommenden Jahren zu
@ erwarten = aktuelle Modelle
bleiben attraktiv

— Batteriegarantie tber 8 Jahre
bzw. 160.000 km

Verbrenner ID.3

ID.3: Das Fahrzeug wird in Europa noch nicht zum Verkauf angeboten @



Bei den laufenden Kosten ist der ID.3 rund 70 Euro pro Monat

gunstiger.
~230€/Monat
Hebel fur O
kiinftige Verbrauch Wesentliche Einsparungen ~160€/Monat
. Haupteinsparungen durch Verbrauch,

COZ'Regu“erung Kfz Steuer (und Wartungskosten)

Kfz Steuer
Wartung «——f8888 8

Verschleif3

mit
Vollkasko-
Klasse 20

Versicherung 3) Keine nennenswerten mit

Kostenabweichungen zu erwarten Vollkasko-

Klasse 17
~65 €

~50 €

@ Vergleichsverbrenner

1) Benziner mit Verbrauch 5 Liter und Benzinpreis 1,46 € je Liter | 2 Benziner mit 1 bis 1,5 Liter Hubraum und 124-128 g C0,/100 km
3)Versicherungsbeitrag basiert auf Schadensfreiheitsklassen: 70% Vollkasko sowie 60% Haftpflicht | 4) Berechnet mit Verbrauch 13,4 kWh und Strompreis 0,31 € je kW

ID.3: Das Fahrzeug wird in Europa noch nicht zum Verkauf angeboten

@



In den Gesamtkosten (TCO) liegen Elektrofahrzeuge auf oder unter —
dem Niveau vergleichbarer Verbrenner.

— Gesamtkosten

Modellabhingiger BEVs bieten deutliche Vorteile:

Spielraum . .
— Staatliche Forderung

Unterhaltskosten
(Umweltbonus)

(Cost of Ownership)
— geringere Verbrauchskosten

Preis / Leasing inkl.

staatl. Forderung — Steuerbefreiung

— (geringere Wartungskosten)

Q\ Unter dem Strich konnen die
S, hoheren Listenpreise von E-Autos
m (iber)kompensiert werden.

Verbrenner ID.3

ID.3: Das Fahrzeug wird in Europa noch nicht zum Verkauf angeboten @



Um den Einstieg in die Elektromobilitat noch bequemer zu gestalten,

fokussiert Volkswagen auf attraktive Leasing-Angebote.

% Privatkunden
Volkswagen
tellSRgen Lease&Care
Volkswagen Lease&Care |
Lease&Care

PaketS @ @
m _ _

Leasingrate Leasingrate Leasingrate

Wartung & Inspektion WartungPlus WartungPlus

Reifen Premium Winter

Leasingparameter

Vertragsdauer 30 Monate
24 Monate 48 Monate
Laufleistung p.a. 15.000 km
8.000 km 50.000 km
Anzahlung 7.000€
4.000 € 10.000 €

* Die genauen Paketbestandteile und -preise werden erst mit Markteinfiihrung bekanntgegeben.

— Leasing

Vorteile des E-Auto-Leasings
— Wirkt Unsicherheit entgegen
— Kein Risiko bei Werteverlust

— Sorgenfreies Nutzen dank
Serviceleistungen

— Planbare, konstante Kosten

— Immer aktuellste Technologie

Zusatzliche Angebote: Wallbox
(ab 399 €), We Charge Ladekarte
(z.B. IONITY ab 30ct/kWh).

@



SUMMARY

» DerID.3 ist auch finanziell hochattraktiv:
Mit dem Umweltbonus ist er deutlich
gunstiger als ein vergleichbarer Verbrenner.

» Der Preis spricht nicht mehr gegen, sondern
fur das E-Auto.

» Die Vorteile bei den laufenden Kosten .’
verbessern die Preisstellung des ID.3 |
zusatzlich. |

» Leasing-Angebot machen den Umstieg
einfach und reduzieren die Unsicherheit.




